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1 ОБЩИЕ МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ПО ИЗУЧЕНИЮ ДИСЦИПЛИНЫ


Методические указания подготовлены в соответствии с требованиями Федерального Государственного образовательного стандарта высшего профессионального образования (ФГОС ВПО) третьего поколения по направлению 38.03.01 «Экономика». 
1.1 Цели и задачи дисциплины  
Цель учебного курса институциональной экономики – ввести студента в круг знаний, составляющих фундаментальные основы профессиональной культуры экономиста – юридические, философские, этические, аналитические взгляды на экономическую науку, практику и экономическую политику.

Задачи курса: познакомить студента с историей становления и современным состоянием новой институциональной теории, ввести его в круг основных терминов и понятий, познакомить с основными направлениями и тенденциями, развивающимися в рамках институциональной экономики, объяснить сравнительные возможности этих теорий и решаемые ими задачи,  помочь выработать навыки институционального анализа экономических процессов.
На современном этапе экономического развития России эти знания являются обязательным условием для активного участия в рыночных преобразованиях, и чем глубже эти знания, тем выше значимость специалиста любого профиля.
1.2 Распределение учебного времени
1.2.1  Объем дисциплины и виды учебной работы
	Вид учебной работы
	Всего:

Часов/

Зачетных единиц
	Семестры

	
	
	5
	6
	-

	Аудиторные занятия (всего)
	
	
	
	

	В том числе:
	
	
	
	

	Лекции
	32
	
	
	

	Практические занятия
	32
	
	
	

	Семинары
	
	
	
	


	Лабораторные работы
	
	
	
	

	Самостоятельная работа студентов
	
	
	
	

	В том числе:
	
	
	
	

	Курсовой проект (работа)
	-
	
	-
	

	Расчетно-графические работы
	-
	
	-
	

	Реферат
	-
	
	-
	

	Другие виды самостоятельной работы
	-
	
	-
	

	Промежуточная аттестация 
	Экзамен
	
	Экзамен
	

	Общая трудоемкость, часы/уч. ед.
	
	
	
	


При изучении дисциплины активно используются передовые образовательные технологии: дистанционное обучение, интерактивные формы проведения занятий, в том числе презентации  применением интерактивных досок, деловые игры, разбор реальных производственных и экономических ситуаций, проблемные лекции и др. Удельный вес таких занятий должен быть не менее 20% от общего количества аудиторных занятий. 
2 СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНЫХ МОДУЛЕЙ ДИСЦИПЛИНЫ И МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ПО ИХ ИЗУЧЕНИЮ

Модуль 1   Предмет институциональной экономики и ее место в современной экономической науке. Методология институционального анализа.
Тема 1 Предмет институциональной экономики и ее место в современной экономической науке  
1. Неоклассическая экономическая теория: базовые предпосылки и их критика институционалистами. Традиционный (старый) и новый институционализм. Исследовательская программа новой институциональной теории. Поведенческие предпосылки новой институциональной теории. Ограниченная и органическая рациональность. Оппортунистическое поведение: сущность и основные проявления.

2. Определение института. Функции институтов. Ситуации, в которых возникают институты: «дилемма заключенных»; координации; неравенства. Институциональная структура общества. Институты формальные и неформальные. Взаимодействие формальных и неформальных институтов. Механизмы принуждения к соблюдению правил.
Вопросы для самоконтроля
1. Как определяет понятие «институт» неоинституциональ​ная экономическая теория?

2. В чем отличие института от организации?

3. Какие функции выполняет институт, возникающий в си​туации типа «дилемма заключенных»?

4. В чем отличие ситуации «невидимая рука» от ситуации «ди​лемма заключенных»?

5. Какие функции выполняет институт в ситуации коорди​нации?

6. Какие функции выполняет институт, возникающий в си​туации неравенства?

7. Чем ситуация типа «дилемма заключенных» отличается от ситуации неравенства?

8. В чем отличие неформальных правил от правил формаль​ных?

9. Какие функции выполняет информационная санкция и в чем заключается ее отличие от других видов санкций за несоблю​дение неформальных правил?

10. Чем автоматическая санкция отличается от внутренней санкции - вины?

11. В чем отличие двусторонних санкций от санкций многосторонних?

12. Как государство может влиять на изменение неформаль​ных правил?

13. Назовите основные элементы системы общественного контроля и выделите основные типы контролеров.

Задания  для самостоятельной работы
1. Можно ли сказать, что абсолютный диктатор – это луч​ший вариант третьей стороны, осуществляющей принуждение?

2. Существование формального правила легче доказать, чем существование социальной нормы. Чем можно объяснить слож​ности, связанные с выявлением социальной нормы, и что может свидетельствовать о том, что она существует?

3. Существует так называемые «спящие» нормы права, ко​торые малоизвестны и редко применяются на практике. Как вы думаете, является ли «спящая норма» институтом?

4. В обыденной жизни потенциальные «дилеммы заключен​ных» регулируются не столько нормами закона, сколько нефор​мальными социальными нормами. Приведите несколько при​меров подобного института, который заставляет людей выбирать те стратегии, которые могут быть непривлекательными для них. Какие ситуации, по Вашему мнению, встречаются чаще: ситуации координации или ситуации типа «дилемма заключенных»?

5. Какие правила, на ваш взгляд, более гибкие –  формаль​ные или неформальные?

6. Приведите примеры, иллюстрирующие различные типы взаимодействия между формальными и неформальными правилами.

7. Сравните следующие ситуации: 

а) Вы пытаетесь заключить сделку с иностранным контраген​том, однако, не знаете языка, на котором говорит ваш контрагент, он не говорит на вашем языке, а найти переводчика вы не смогли. Сделку заключить не удается.

б) Вы пытаетесь заключить сделку и обсуждаете ее условия с контрагентом, при этом ваша речь грамматически правильная, в то время как речь вашего партнера выдает в нем человека, отно​сящегося к другому, более низкому социальному кругу. По непо​нятным вам причинам контрагент отказывается заключать с вами сделку, и вам кажется, что именно различие в речи сыграло в этом отказе определенную роль.

В каждой из этих ситуаций вы понесли определенные поте​ри – вам не удалось заключить сделку, которая была выгодна для вас, и это можно рассматривать как определенного рода санкцию. Какой тип санкции действует в этих ситуациях? Объясните раз​личие между этими типами санкций.

Тема 2 Методология институционального анализа. Трансакции и трансакционные издержки 

1. Понятие трансакции. Определение трансакционных издержек. Виды рыночных трансакционных издержек и средства их минимизации. Издержки до заключения контракта: издержки поиска информации об альтернативах сделки, издержки измерения, издержки проведения переговоров и заключения контракта. Издержки после заключения контракта: издержки контроля за соблюдением контракта. Альтернативные способы защиты контракта: частные способы защиты контракта, репутация и правовая система. Издержки защиты контракта от третьих лиц.

2. Измерение трансакционных издержек. Объяснение сложностей измерения. Измерение трансакционных издержек в экономике США Нортом и Дугласом.
Вопросы для самоконтроля

1. Что такое трансакционные издержки?

2. Какие основные виды рыночных трансакционных издер​жек вам известны?

3. В каких случаях мы говорим об избыточных измерениях качественных характеристик благ?

4. Приведите примеры поисковых, экспериментальных и доверительных товаров. 

5. Что такое неоднородные товары? Каким образом можно добиться экономии трансакционных издержек измерения каче​ства неоднородного блага?

6. Что такое кооперативный излишек и почему возникают проблемы при его разделе?

7. Чем «заложник» как способ защиты контракта отличается от обеспечения?

8. В чем преимущества самовыполняющегося соглашения перед «заложником» и обеспечением?

9. Сравните механизм двусторонней и многосторонней репу​тации. При каком механизме цена, которую придется заплатить агенту, будет выше?

10. В каких случаях неформальные механизмы репутации бу​дут более действенны в защите контракта, чем правовая система?

11. Объясните, в чем проявятся издержки более жестких спо​собов принуждения к исполнению договора, например, заключе​ния в тюрьму или телесных наказаний.

12. Почему величина трансакционных издержек при неперсонализированном обмене будет выше, чем при персонализиро​ванном обмене?

13. Как контракты с долевым участием помогают экономить трансакционные издержки измерения качественных характери​стик блага?

Задания  для самостоятельной работы
1. Кинотеатры часто продают билеты без указания места. Экономия какого из видов трансакционных издержек достигается при подобным способе продажи билетов?

2. Объясните, почему на конкурентном рынке не возникнет ситуация переговоров по Гоббсу? Что ограничивает возможность высказывания угроз?

3. Какой вид трансакционных издержек приводит к возник​новению институтов в ситуации координации, ситуации типа «дилемма заключенных» и ситуации неравенства? В ситуации координации рассмотрите отдельно институт денег и правила до​рожного движения (движения по правой или по левой стороне).

4. В романе «Братья Карамазовы» Достоевский рассказывает следующую историю.

Подполковник распоряжался большими суммами казенных денег. Каждый раз после очередной финансовой проверки под​полковник ссужал деньги купцу Трифонову. Тот ездил на ярмар​ку, пускал деньги в оборот и возвращал подполковнику деньги с процентами. Но однажды приехал начальник дивизии, распек подполковника на чем свет стоит и велел тому подать в отставку. Подполковник попросил Трифонова вернуть ему последнюю сум​му 4500 рублей. «Никогда я от вас ничего не получал, да и получать не мог», -   ответил Трифонов. 

Как называется такое соглашение? Что гарантировало ис​полнение этого соглашения? Какие изменения, произошедшие в структуре сделки, вызвали оппортунистическое поведение купца Трифонова?

Модуль 2 Основные направления институциональной экономики
Тема 3  Экономическая теория прав собственности

1. Определение прав собственности и основных понятий: спецификация прав собственности, расщепление прав собственности и пучок прав собственности, размывание прав собственности. Внешние эффекты и несостоятельность рынка. Альтернативные способы интернализации внешних эффектов. Теорема Коуза.

2. Альтернативные режимы прав собственности: общедоступная собственность, коллективная собственность, частная и государственная собственность. Теории возникновения и изменения прав собственности: наивная теория, теория групп давления, теория рентоориентированного поведения.
Вопросы для самоконтроля

1. Возможно ли совершение сделок в отсутствие безопасно​сти владения?

2. Как экономическая теория определяет права собственно​сти, и в чем 
отличие этого подхода от юридического определения права собственности?

3. Что такое «размывание» прав собственности? Что является причиной «размытых» прав собственности? Приведите примеры.

4. Что такое «пучок прав собственности»? Поясните связь между теми правомочиями, которые входят в пучок прав соб​ственности на актив, и ценностью этого актива.

5. Что такое внешние эффекты? Назовите основные виды внешних эффектов, с которыми имеет дело экономика права.

6. Верно ли утверждение о том, что отрицательные внешние эффекты создает лишь незаконная деятельность? Поясните вашу точку зрения.

7. Приведите пример отрицательного внешнего эффекта, ко​торый проявляется в тот момент, когда осуществляется создающая его деятельность и затрагивает небольшое число лиц? 

8. Приведите пример отрицательного внешнего эффекта, ко​торый проявляется по прошествии определенного времени и за​трагивает большое количество людей.

9. Приведите пример положительного внешнего эффекта.

10. Объясните высказывание Коуза об обоюдостороннем характере внешних эффектов. Используйте любое судебное дело из статьи Коуза «Проблема социальных здержек» для объяснения этого высказывания.

11. Какие способы интернализации экстерналий вам известны?

12. При каких условиях правовая система не оказывает влия​ния на эффективность производства и размещение ресурсов?

13. Почему сторонники институционального подхода гово​рят об «исключительных», а не об абсолютных правах собствен​ности?
14. Какие права входят в пучок прав собственности тех лиц, которые пользуются общедоступной собственностью, и какого права в этом пучке нет?

15. Почему при общем доступе к ограниченному ресурсу про​исходит его истощение, и какие способы противодействия этому явлению вам известны?

16. Какие две основные проблемы должны решить совла​дельцы при коллективной собственности?

17. Какие проблемы со стимулами могут возникнуть при коллективной собственности и почему?

18. Какие факторы влияют на оптимальный размер группы при коллективной собственности?

19. В чем вы видите преимущества режима частной собствен​ности по сравнению с другими режимами?

20. Какие факторы влияют на установление режима частной собственности?

21. Сравните трагедию общедоступной собственностью и «трагедию анти-общедоступной собственности». Приведите при​мер «трагедии антиобщедоступной собственности».

22. Приведите пример ситуации, при которой режим частной собственности не будет установлен, несмотря на то, что потери при общем доступе достигают значительной величины?

23. Как наивная теория прав собственности объясняет воз​никновение исключительных прав? В чем, на ваш взгляд, состоит сильные и слабые стороны этой теории?

24. При каких условиях группа людей сможет организоваться для достижения своей цели? Приведите пример латентной группы, которой не удалось организоваться, и объясните причины этого.

25. Что такое рентоориентированное поведение?

Задания  для самостоятельной работы

1. На примере работа маяков объясните сложности введения режима частной собственности. Выделите правовые и технологи​ческие причины, обуславливающие невозможность исключения других лиц из пользования светом маяка.

2. Объясните, каким образом происходит интернализация экстерналий при решении конфликта по поводу вредного воздей​ствия путем заключения частной сделки. 
3. Оцените предложение о решении проблемы истощения рыбных ресурсов путем введения частной собственности на этот ресурс.

4. Какие режимы собственности могут сложиться де факто при государственной собственности де юре? Подумайте над тем, ка​ковы те условия, которые приведут к а) частной собственности, б) коллективной собственности и в) общедоступной собственности.

5. Если число проданных на рейс билетов оказывается боль​ше, чем посадочных мест, можно провести аукцион, в ходе кото​рого выяснится, кто из пассажиров готов в обмен на определен​ную компенсацию лететь другим, более поздним рейсом. Размер компенсации определяется минимальной ценой, необходимой для того, чтобы побудить нужное количество людей отказаться от своих мест. Эта система работает довольно хорошо. Можно ли ис​пользовать подобную систему аукционов для того, чтобы решить вопрос о разрешении курить во время полета? Аргументируйте вашу точку зрения. 

6. Как вы думаете, каким образом будет использоваться уча​сток плодородной земли, доступ к которому не ограничен, -  как пастбище для скота или с целью выращивания фруктового сада? Аргументируйте вашу точку зрения.

7. В какой ситуации находятся люди, имеющие неограничен​ный доступ к ограниченному ресурсу? Проиллюстрируйте ваш ответ матрицей соответствующей игры. Какие трансакционные издерж​ки препятствуют решению проблемы? Какие институциональные решения проблемы вы можете предложить в этой ситуации?

8. В кафе за соседними столиками сидят два посетителя, и один из них курит. Некурящему посетителю мешает дым, и он го​тов заплатить 300 рублей за то, чтобы курящий отказался от ку​рения. Курящий посетитель готов принять в качестве оплаты за отказ от курения 200 рублей. Трансакционные издержки заключе​ния сделки между ними равны нулю. Объясните, почему эта сдел​ка не состоится. 
9. Представьте себе, что вы адвокат, и ваша задача – привести аргументы в защиту исключительных прав собственности. Какие доводы вы приведете в своей речи?

Тема 4 Экономический анализ контрактов

2.4.1 Теория контрактов: классификация основных направлений. Понятие совершенного контракта. Причины неполноты контрактов. Типы асимметрии информации и виды оппортунистического поведения. Неблагоприятный отбор и институциональные способы его предотвращения. Моральный риск и институциональные способы его предотвращения.

2.4.2 Классификация контрактов: классический. Неоклассический и отношенческий. Факторы, влияющие на выбор типа контракта. Специфичность ресурсов и вымогательство. Альтернативные способы организации сделки: рынок, гибридные формы и иерархия.
Вопросы для самоконтроля

1. Какие требования предъявляются к полному контракту?

2. Почему реальные контракты всегда будут неполными?

3. Что такое ограниченная рациональность человека?

4. Что такое асимметрия информации? Какие виды асимме​трии информации вам известны?

5. Объясните механизм неблагоприятного отбора на примере конкретного рынка (страхования, подержанных автомобилей).

6. Чем стратегия сигнализирования отличается от стратегии просеивания?

7. Что такое сигнал? Почему действенность сигнала зависит от величины вложенных в него средств?

8. Опишите стратегии, которыми могут воспользоваться сто​роны на рынке адвокатских услуг.

9. При каких условиях возможно возникновение морального риска?

10. Какие ресурсы называются пластичными?

11. Какие способы предотвращения морального риска вам известны?

12. Чем ограничены возможности применения стимули​рующих контрактов для решения проблемы морального риска агентов?

13. Из чего складываются издержки, возникающие в отноше​ниях принципала и агента?

14. Как выбор средства судебной защиты контракта может влиять на моральный риск и неблагоприятный отбор, возникаю​щие при заключении и исполнении договоров?

15. Как называется тот доход, который является целью вымогательства? Какие способы экспроприации этого дохода вам известны?

16. Какой ресурс называется «специфическим», и какие виды специфичности ресурса вам известны?

17. Что такое фундаментальная трансформация?

18. Какой контракт называется отношенческим?

19. Какие факторы влияют на выбор типа контракта?

20. Почему классический контракт — негибкий? Каким об​разом экономические агенты приспосабливаются к изменившим​ся условиям, если они заключают классические контракты?

21. За счет чего неоклассический контракт более гибкий, чем контракт классический?

22. Для каких целей в неоклассическом контракте использу​ются гарантии? Приведите пример подобных гарантий.

23. Как решаются споры в неоклассическим контракте, и ка​кую роль играет судебное решение споров?

24. Назовите основные характеристики отношенческого контракта.

25. Какой способ организации сделки применяется, соответ​ственно, при классическом, неоклассическом и отношенческом контракте? 

26. Как понимают доверие экономисты? С помощью какой игры иллюстрируется это понятие? Какие способы решения этой социальной дилеммы вам известны?

27. Как уровень доверия в экономике отдельной страны вли​яет на выбор экономическими агентами типа контракта?
Задания  для самостоятельной работы

1. Раймон Дайан приобрел эксклюзивную лицензию на право открывать рестораны Макдональдс в Париже у Рэя Крока, осно​вателя системы Макдональдс. В парижских ресторанах строгие спецификации компании, касающиеся пищевых продуктов, во​пиющим образом игнорировались. Гамбургеры приготавливались без стандартных ингредиентов. Еду хранили так долго и подава​ли такой холодной, что менеджеры Макдональдса, инспектиро​вавшие рестораны, с трудом могли ее есть. Парижские рестора​ны были такие грязные, что франчайзи в системе Макдональдс по всему миру слышали жалобы от своих постоянных клиентов, которым довелось увидеть рестораны Дайана при посещении Парижа. Президент канадского Макдональдса Джордж Кохон на​стаивал «на удалении раковой опухоли» и попытался договорить​ся о выкупе лицензии Дайана. Когда Дайан отказался, компания Макдональдс отозвала его лицензию. Дайан подал иск в суд штата Иллинойс, утверждая, что компания Макдональдс пытается при​своить прибыли от парижских операций.  Судья Карри в 1982 году решил дело в пользу Макдональдса, отклонив иск Дайана. Дайте экономическое обоснование судебного решения.

Объясните соотношение выгод и издержек оппортунистиче​ского поведения франчайзи типа Дайана:

а) до решения суда

б) после решения суда.

2. Почему возраст человека не может быть сигналом на рын​ке труда?

3. В чем, на ваш взгляд, заключаются причины ограниченных возможностей правовой системы по предотвращению оппортуни​стического поведения?

4. Сформулируйте условия, при которых станет возможным вымогательство? 5. В судебном деле Flynn et al. V. Gold Kist, Inc. (1987)* ответчи​ку по договору было предоставлено исключительное право управления ореховыми рощами истцов и продажи урожая. Истцы в су​дебном иске предъявили две претензии: ответчик неправомерно записал на счет истцов расходы на краску, не произведя работу по покраске; расходы истца на оплату труда были слишком высокими, т.е. он использовал больше рабочей силы, чем требовалось при вы​полнении соответствующих работ. Какая информация является а) наблюдаемой; б) поддающейся контролю третьей стороны и в) не поддающейся контролю третьей стороны? Какую позицию, по ва​шему мнению, занял суд в отношении этих претензий истцов — ак​тивную позицию, которая означает, что он вмешался в отношения сторон, или пассивную, которая проявляется в невмешательстве? Поясните вашу точку зрения.

6. Работник компании А, который прошел специальную под​готовку, оплаченную этой компанией, устанавливал оборудование, производимое компанией А в компании В, которая захотела пере​манить его к себе, считая это выгодной сделкой, потому что ей не придется нести издержки по его обучению. Предлагая работнику перейти к ней на работу, компания В пытается экспроприировать квази-ренту, которая возникает благодаря тому, что работник об​ладает специфическим человеческим капиталом – имеет особые навыки работы на оборудовании компании А, получение которых было оплачено этой компанией. Должен ли закон предоставить компании А право удержать работника? Какие способы удержать работника доступны компании А, если закон откажет ей в этом?

7. Адвоката можно рассматривать не только как агента своего клиента, но и как агента суда. Суд хочет, чтобы адвокат раскрывал истинное положение дел, не затягивал дело, не причинял беспокой​ства другой стороне. Клиент хочет, чтобы адвокат сделал все, чтобы выиграть дело. Как различные типы контракта с адвокатом (поча​совая оплата труда адвоката, условное вознаграждение) повлияют на его поведение как агента своего клиента и как агента суда? 

8. Какую роль, по вашему мнению, могут играть профсоюзы в защите квази-ренты работников, которая может быть экспро​приирована работодателем?


Тема 5 Институциональные теории фирмы

2.5.1. Неоклассическая теория фирмы. Объяснение причин возникновения фирмы и границ фирмы в новой институциональной теории (Найт, Коуз, Алчиан и Демсец, Уильямсон, Харт). Контрактный и иерархический подходы к объяснению фирмы.

2.5.2 . Сравнительный анализ форм экономических организаций. Частнопредпринимательская фирма, товарищества, открытая корпорация, регулируемое предприятие, государственные фирмы, некоммерческие организации и фирмы с рабочим самоуправлением.
Вопросы для самоконтроля

1. Как рассматривает фирму стандартная экономическая тео​рия? В чем преимущества и недостатки этого подхода?

2. На какие основные вопросы должна дать ответ институ​циональная теория фирмы?

3. Как объяснял возникновение фирмы Найт?

4. Каковы основные аргументы критики Найта Коузом?

5. Как Коуз объясняет возникновение фирмы и ее границы? В чем состоит основная заслуга Коуза?

6. Каковы основные аргументы критики теории фирмы Коуза Алчианом и Демсецом?

7. Почему Алчиан и Демсец не видят различий между кон​трактом, заключаемым на рынке, и контрактом внутри фирмы?

8. В чем вы видите преимущества и недостатки теории фир​мы Алчиана и Демсеца?

9. Почему, по мнению Саймона, появляется необходимость в особом контракте – контракте о найме?

10. В чем отличие контракта о найме от обычного рыночного контракта?

11. Что имеется в виду под политикой «селективного вме​шательства» и почему, по мнению Уильямсона, она невозможна в фирме?

12. Как Уильямсон определяет границы фирмы?

13. Как Мильгром объясняет невозможность политики «се​лективного вмешательства»?

14. Какие способы используются для борьбы с политизацией внутренней жизни фирмы и издержками влияния?

15. Что такое «остаточные права контроля» и какую роль они играют в теории Харта?

16. Какие права входят в пучок прав владельца частнопредпринимательской фирмы?

17. В чем преимущества и недостатки частнопредпринима​тельской фирмы? 

18. Какие механизмы контроля управляющих открытых ак​ционерных обществ вам известны?

19. В чем отличие англо-американской модели корпоратив​ного контроля от германо-японской модели? Сформулируйте сравнительные преимущества и недостатки этих моделей. 

20. Почему профессиональные товарищества, например юридические фирмы, могут достигать значительной величины?

21. Что такое «эффект Эверча-Джонсона» и в деятельности каких фирм он проявляется?

22. В каких фирмах – регулируемых или государственных у управляющих больше возможностей для оппортунистического поведения?

23. Объясните, почему возникают некоммерческие органи​зации?

24. Какова роль управляющего в модели югославской фирмы с рабочим самоуправлением?

Задания  для самостоятельной работы

1. Как, по вашему мнению, развивались бы отношения меж​ду компанией Дженерал Моторс и Фишер Боди, если бы основ​ную ценность в компании Фишер Боди представлял человеческий капитал братьев Фишеров?
Тема 6 Экономическая теория государства
2.6.1 Объяснение феномена государства (теория насилия, теория социального контракта). Неоклассическая теория государства Норта. Модель стационарного бандита МакГира – Олсона.
Вопросы для самоконтроля

1. Как Норт определяет понятие «государство»?

2. Как теория социального контракта Локка объясняет появ​ление государства? 

3. Как объясняет появление государства теория эксплуата​ции Гоббса?

4. Представьте «войну всех против всех» Гоббса в виде матри​цы игры. В какой ситуации, по мне​нию Гоббса, находятся люди, если нет государства?

5. Как Норт соединяет в своей теории идеи Гоббса и Локка?

6. Какие услуги обменивает правитель на налоги в модели го​сударства Норта?

7. Как вы понимаете идею о том, что государство ведет себя как монополист, осуществляющий ценовую дискриминацию?

8. Чем ограничена монопольная власть правителя в модели Норта?

9. По каким причинам правитель выбирает неэффективные права собственности?

10. В чем отличие гастролирующего бандита от оседлого бан​дита и как его можно применить в экономической теории госу​дарства?

11. Как вы понимаете идею Олсона и МакГира о невидимой руке, которая заставляет правителя действовать в интересах всего общества?
Тема 7 Теория институциональных изменений
2.7.1 Стабильность институтов и институциональные изменения. Основные источники институциональных изменений. Теория институциональных изменений Норта. Теория отбора в процессе конкуренции наиболее эффективных институтов (Алчиан, Фридман). Зависимость от пути развития. Формы зависимости от пути развития.

2.7.2 Применение методов эволюционной теории игр в анализе формирования и изменения институтов.
Вопросы для самоконтроля

1. Кто является агентами институциональных изменений?

2. Почему так важна стабильность институциональной струк​туры? 

3. Как соотносятся стабильность институциональной струк​туры и ее эффективность?

4. Что такое институциональное равновесие?

5. Опишите в общих чертах модель институциональных из​менений Норта.

6. Как называются дискретные институциональные измене​ния?

7. Какие особенности институциональной структуры обще​ства могут привести к революции?

8. Объясняет ли экономическая теория участие людей в рево​люции и как это соотносится с понятием «безбилетника»?

9. Какие два подхода применительно к институциональным изменениям можно выделить в экономической теории? 

10. Какой подход называется «панглоссианским» и почему?

11. Что такое «зависимость от пути развития» и как она про​является в институциональной сфере?

12. Какие формы зависимости от пути развития вам извест​ны? Какая из них представляет наибольший интерес для эконо​мистов и почему?
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